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Estamos en nuestras primeras 100 ediciones. Un compromiso ininterrumpido con la informacién y el apoyo a los sectores de
la distribucion del gas por red y el glp envasado o a granel, los cuales siempre apostaron a la inversion, la produccion y el trabajo.

Por nuestra parte, ademds del papel, sumamos las paginas Webs, redes sociales y el canal de Youtube.
Toda esta realidad, nos compromete a futuro a mantener viva esta union basada en la informacion la veracidad y la honestidad
de ideas. Agradecidos con quiénes nos leen y apoyan desde la publicidad, en esta maravillosa aventura editorial.
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INNOVACION Y CALIDAD
INTERNACIONAL EN TANQUES
DE ALMACENAMIENTO

Queremos ser parte de tus proximos proyectos.

Contactanos en: tatsa.mx A
i TATSA Corp. @ TATSA una marca de TRIARC
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Protagonistas del
desarrollo energético
argentino

Brindamos servicios en toda la cadena de valor
del gas natural, integrando la produccion con los
centros de consumo.

Operamos y Mantenemos e ®¢9 Ampliamos la capacidad Extendimos el
% el Gasoducto Presidente e (8) ¢ de acondicionamiento de Gasoducto Vaca
Néstor Kirchner ® . ® Planta Tratayén Muerta Norte
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En Italgas nos centramos en ofrecer soluciones estratégicas e innovadoras a través de investigacion e inversion constante. Por eso la
tecnologia de nuestra Planta Procesadora, asi como todo el proceso de desodorizacion asegura que el producto resultante cumpla con las
especificaciones de la industria mas estrictas y garantiza la pureza y consistencia del producto obtenido, que es quimicamente estable, no
toxico, libre de olory no corrosivo.

- CONTROL DE CALIDAD - ITALGAS QUALITY CONTROL
c a l I d a d A partir de nuestro laboratorio de control de calidad, realizamos un andlisis riguroso de

los productos obtenidos y de la materia prima utilizada, asegurando asi la calidad y

q u e S e ve trazabilidad de los mismos.

Contamos con tecnologia avanzada y personal altamente calificado para realizar

-
ensayos fisicos y quimicos de acuerdo a las especificaciones técnicas que cada producto
y Se perCIbe. requiere‘

Casa Central: Laprida 1159 Planta Procesadora: Ruta Provincial 200, Km 70
Rosario - Provincia de Santa Fe - Argentina Parque Industrial Las Heras - Buenos Aires - Argentina

Tel./Fax: +54 (341) 4252514 propelente@italgas.com.ar L
www.italgas.com.ar
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veces se ingresa a determinados lugares
A sin llamar o sin ser llamado. Y asi fue
como desde junio del 2007 que ingresamos
al sector con la salida del primer nimero de
la revista Expansion. Se convirtio, asi, en el
medio de informacion del dltimo eslabdn de
la energia: los distribuidores qué llevan el
gas natural por red o los que fraccionan,
envasan y distribuyen gas en cilindros o
granel a los usuarios finales.
En 15 afos hubo transformaciones en los
distintos segmentos del negocio. Tal vez
cambid el "cdmo" encarar y el desarrollar el
negocio, pero no el eje de lo que lo constitu-
ye: el usuario necesita y demanda energia
para cocinar, calefaccionarse o producir,
tanto en los usuarios residenciales como en
las industrias o comercios.
Salimos ese mes de junio, con un extenso
nombre: GasxRedes&GLP. Luego, lo transfor-
mamos en Expansion y pusimos el titulo
original como sub nombre.
En estos quince afos vimos todo. Empresas
que eran medianas y que hoy son grandes;
otras que nacieron junto a nosotros y hoy ya
no estan. Momentos donde las principales
firmas tenian los bolsillos flacos y otros
periodos de abundancia y crecimiento.
Tal vez lo bueno por remarcar es que
siempre se apostd a la inversion, la seguri-
dad y calidad de servicio. En el gas por red,
siempre que las tarifas dieran, existieron las
inversiones. Mientras que el Estado siempre
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suplid esa situacion con mas redes y
gasoductos con fondos publicos. Mientras
que en el fraccionado de GLP, la competen-
cia e inversién estd a la orden del dia.
También se puede destacar, de manera muy
positiva, que hay empresarios que apuestan
por sus empresas. Las fortalecen con
inversiones, presencia y marketing.

Por nuestra parte, ademas de las publicacio-
nes aportamos con los Congresos del GLP y
de la Subdistribucién (SBDs), con el fin de
agrupar al sector, proyectar las nuevas
tendencias y ser aporte a las mejoras de los
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Estamos en nuestras pimeras 100 ediciones. Un compromiso ninterrumpido cona nformacidn y el apayo  lossectores de
Tadistrbudn delgas por ed y e glp envasado 0. granel,los cualessiempre apostaron a a nversin la producciany el trabajo.

Fornuesta parte, ademss del papel, sumamos s paginas Websy el canal de Youtube
Toda estarealidad, nos compromete a uturo a mantener viva eta unign basada en I nformacn a veracidad y a honestidad
deideas, Agradecdos con quiénes s een y apoyan deste a publicidd, esesta maravillosa aventura etoral,

sectores. En el plano informativo, sumamos
las paginas Webs: www.americaglp.com y
www.expansionweb.com.ar, ademds de los
resimenes semanales que subimos a
nuestro canal de Youtube. Como siempre,
fieles a explicar el "como" y el "dénde" va
el sector, con informacién precisa y sin
dilaciones.

iPor todo esto que observamos y publica-
mos a lo largo de las primeras 100 edicio-
nes, es lo que deseamos seguir reflejando
para las préximas ediciones y por muchos
anos mas!!!

ﬁ REPRESENTANT! de
itm
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Celebramos por estas 100 primeras ediciones de Revista Expansion, un medio
donde la SBDs encuentran su lugar para comunicar sus reclamos y
difundir sus logros!!!

SISTEMAS DE POLIETILENO CON MAXIMO RESPALDO
VLT

GEORG FISCHER
+GF + e e

I Redes y distribucidn de agua, FERVA

drenaje y riego. PDLY THERM

GAS '
Redes y distribucion de gas. - PCS Pl

e BT Polytherm
'. PETROLE Central

r-““ 3

EXPANSI@N | qm ameéricaGLe.con

T . Aplicaciones industrales. Sudamericana
mineras y petroleras.
- -y GRUPO
Av. Pte. Peron 3750 - B1754BAP San Justo - Buenos Aires Tel.: (5411) 4480-7093/36 - www.pcs-sa.com.ar info@pcs-sa.com.ar DEMA
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I EXTENDIO 32 KILOMETROS MAS SU GASODUCTO Y AMPLIO EL ACONDICIONAMIENTO DE PLANTA TRATAYEN.

TGS: u$s 100 millones para

expandirse en Vaca Muerta

a compaiia TGS concluyé las obras para
L extender 32 kildémetros (km) su gasoducto
de captacioén, desde la zona Los Toldos | Sur
hacia El Trapial, consolidando una red de 183
km de gasoductos en Vaca Muerta.
Asimismo, "comenzé a operar las dos plantas
Joule Thomson que incrementan la capacidad
actual de acondicionamiento de gas en Planta
Tratayén de 7,6 MMm3/dia a 15 MMm3/dia.
Mediante estos servicios integrales, mas gas
de Vaca Muerta puede llegar a los sistemas de
transporte y distribucién que alimentan a las
industrias y hogares argentinos, a la vez que se
extrae gasolina natural agregando valor a las
empresas productoras de gas que operan en
Vaca Muerta".
“Estamos muy orgullosos de continuar

expandiendo las operaciones de TGS en Vaca
Muerta, ratificando asi que las inversiones
realizadas desde 2018 son una solucion
eficiente para los productores, resolviendo el
transporte y acondicionamiento de la produc-
cion y agregando valor al gas natural’, afirmo
Oscar Sardi, CEO de TGS.

Cabe destacar, que TGS ya comenzé nuevas
obras para la instalacién y puesta en marcha
de dos nuevas plantas de acondicionamiento
de gas que permitirdn, en 2024, duplicar la
capacidad actual de su Planta Tratayén para
alcanzar un total de 28 millones de m3/dia. La
tecnologia de las dos nuevas plantas Propak
permitird disponer, a futuro, el negocio de
procesamiento de gas a escala en el corazén
de la cuenca neuquina.

Una obra estratégica que permitira a futuro
ampliar la produccion de GLP, por ejemplo.

Naturgy Ban con nueva Directora de Comunicacién

aturgy Ban design6 como nueva

directora de Comunicacién y Relacio-
nes Institucionales de Argentina a Maria
Verénica Arganaraz, profesional con forma-
cion en Relaciones Publicas e Instituciona-
les de la Universidad Siglo 21 y méas de 25
afnos de experiencia en el sector energético.
Desde marzo de 2020, ocupaba la Gerencia
de Comunicacion y Relaciones Instituciona-
les de la filial Gasnor, distribuidora de gas
natural por redes del noroeste argentino.
El rol de la nueva directora se centrarad en
continuar la tarea de fortalecer el reconoci-
miento y reputacién de la compania, en una
instancia en la que se buscard potenciar las

Maria Veronica Argaiiaraz, Nueva Directora
de Comunicacion y RRII del Grupo Naturgy

sinergias de las areas a su cargo. Para ello,
estara bajo su responsabilidad la comunica-
ciébn corporativa, asuntos publicos, y
sostenibilidad de las distribuidoras de gas
de Grupo Naturgy en Argentina (Naturgy
Ban y Gasnor).

El Directorio de Naturgy aprovechd la

ocasién para reconocer y agradecer los
méritos y la carrera de la directora salien-
te, Maria Bettina Llapur, quien a lo largo
de casi 30 anos de trabajo en la Compaiiia
se transformd en una de las profesionales
mas relevantes del pais en el ambito de la
comunicacioén corporativa.
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ANDROWEN SRL es una empresa que nacid para dar soluciones
en los diferentes tipos de mercado de conduccion de fluidos,
Mineria, Petroleo y Telecomunicaciones, ofreciendo la
comercializacion de sistemas completos para cada demanda.

info@androwen.com.ar | (5411) 5434 2704 | (54911) 2694 5780
Chile 1930 Piso PB Oficina 3 | Ciudad de Buenos Aires
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Primeros y unicos en el Pais
www.italvinilsanluis.com en contar con Ia Norma NAG-140

Ac c ESO RIOS DE La tecnologia de union segura para tuberias

de gas, agua e industriales de HDPE

ELECTROFUSIﬁN (Polietileno de Alta Densidad)

MAINTEC es importador directo de marcas europeas,

PARA P EAD con estandares de calidad a nivel internacional.
(STOCK PERMANENTE).

ASESORAMIENTO TECNICO Y COMERCIAL

Fabricacion PE 100 NEGRO / SDR 11
-Presion Nominal de trabajo
GAS :10 bar / AGUA: 16 bar

Homologados ENARGAS NAG 140-3
VALVULAS DE BLOQUEO para cafierias de PEAD
La valvula esta disefiada, fabricada y aprobada segin Norma EN 1555-4 y

Homologados ENARGAS NAG 140-4

Los extremos estan disefiados para fusion a tope y electrofusidn, lo que

convierte a la valvula en una parte integral del sistema de tuberias sin _
fugas completamente soldado.

www.maintec.com.ar WAINTECRIT,

INGENIERIA

DICIEMBRE 2023 |9 |
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I LAS SBDS PROVINCIALES LIDERARON LA CONSTRUCCION CON EL 75% DE LO TENDIDO.

Las nuevas redes de gas, no arrancan

i a8 o R
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La inversion publica liderd la extension de las nuevas redes, principalmente en cuatro provincias: Cérdoba, Santa Fe, Santa Cruz y Buenos Aires.

Se autorizé, apenas,
58 obras, que

representan 671.729

metros lineales de
extension.

n lo que va del afo el Ente Nacional
Regulador del Gas (Enargas) autorizé 58
obras de provisién de redes de gas en toda
la republica.
Esa totalidad de obras representaron
671.729 metros lineales de red de gas, para
abastecer localidades ubicadas en solo
cuatro provincias: Coérdoba, Santa Fe,
Buenos Aires y Santa Cruz.
La extension de redes en Cérdoba abarca-

| 10| DICIEMBRE 2023

ron a 49 localidades, aunque Santa Fe, con
solo cinco ciudades, fue la que mas
cantidad de metros lineales de provisién de
red construyd.

De los 671.729 metros lineales construidos,
Santa Fe construyé 454.385 metros lineales,
a través de Santa Fe Gas, la subdistribuidora
de la provincia. Luego, en segundo lugar, se
ubicéd Ecogas, de Cérdoba, con 165.964
metros lineales. En tercer lugar esta Buenos
Aires, con 49.830 metros lineales construi-
dos, a través, al igual que Santa Fe, por su
subdistribuidora: Buenos Aires Gas (Bagsa).
Y Santa Cruz, sélo 1550 metros lineales,
también desarrollada por su SBDs provin-
cial: Distrigas.

Los datos de estas autorizaciones de
obras, arrojan lecturas més que llamativas.
Por un lado muy poca la extensién que se
realizd a lo largo del 2023.

Por otro lado, de las cuatro empresas tres
tienen origen provincial mientras que

solamente una sola es una Distribuidora. Las
SBDS provinciales construyeron  505.765
metros lineales, el 75%, del total construido a
nivel pais, hasta el 24 de octubre pasado.
Increible no observar nuevas extensiones y
desarrollos de redes de gas en el drea de otras
distribuidoras, en extension y usuarios. Por
ejemplo, Camuzzi Gas Pampeana o del Sur, o
donde hay nuevas redes y necesidades como
puede ser Entre Rios. O en el caso de Ecogas
Cuyana que abarca Mendoza, San Juan y San
Luis. Y ni hablar del norte donde esta Gasnor.
No llama asi la atencién en el 4rea de conse-
cién de Naturgy o Metrogas, que trabajan en
zonas donde el abastecimiento alcanza
porcentajes muy altos respecto a la potencia-
lidad de hogares a abastecer.

Coémo se observa la incorporacion a las redes
de gas de nuevos usuarios sigue siendo lenta
y lo que apareci6 fuertemente es el estado
con las inversiones, para llevar este servicio a
la mayor cantidad de viviendas.



DATA DEL INDEC

Alarma en el
gas por red

e acuerdo a los datos finales del
D Censo 2022, relevados por el Indec,
el 48,6% de la poblacion (22.167.790
personas) vive en hogares en los que
se utiliza principalmente la red de gas
para cocinar en el dia a dia. Otro 43,9%
(20.034.720 personas) utiliza mayor-
mente gas de garrafa. El otro 7,5% de la
poblacién se divide entre electricidad,
gas en tubo, lefia y “otros combusti-
bles".

El organismo no especifica si las perso-
nas que usan principalmente gas de
garrafa lo hacen porque no tienen
acceso a la red publica o simplemente
por eleccién. Sin embargo, el ultimo
informe de Condiciones de Vida publi-
cado por el propio Indec aclara que un
38,1% de la poblacion del pais no tiene
conexién de gas domiciliaria.

Ahora bien, mas alld de los datos
generales, se pueden observar grandes
diferencias entre las distintas jurisdic-
ciones del pais. Segun los resultados
del Censo, la provincia con mayor
porcentaje de poblacién con acceso a
la red publica de gas es Santa Cruz, con
un 78,2%. Le siguen La Pampa (89,7%),
Chubut (86%), Neuquén (83,8%), Rio
Negro (82%) y Tierra del Fuego (81,6%),
es decir toda la Patagonia.

En el otro extremo aparece Formosa,
provincia en la que apenas el 0,87% de
la poblacion utiliza gas de red para
cocinar. Apenas por encima figuran
Corrientes (1,1%), Chaco (1,2%) vy
Misiones (2,5%). En las cuatro provin-
cias, la principal fuente de combusti-
bles para cocinar es el gas en garrafa.
En todas, la participacion de ese forma-
to de combustible supera el 80%.

v
é

ORGANISMO DE CERTIFICACION

ACREDITADO ANTE LA SECRETARIA DE ENERGIA
DE LA NACION ARGENTINA

® Auditorias y Certificaciones para toda la Industria del GLP
® Auditorias de Camiones Cisterna para Transporte de
Hidrocarburos y Derivados

@ Auditorias de GNL (GAS NATURAL LICUADQ)

segun Resolucion 61/2020

Especialistas en:

Recipientes Sometidos a Presion y Tanques APl (TAAH)
Refinerias y Plantas de Tratamiento de Crudo y Gas
Almacenaje de Combustibles Liquidos y EESS

Pruebas de Hermeticidad de Tanques Subterraneos
Certificacion de Productos

Consuitoria, Capacitacion y Asistencia Técnica
Inspeccion y Direccion de Obras

ANSI@N | & americaGLP.com

Paseo Colon 275 ler Piso (1063) C.A.B.A. - (011) 51099898 / 55238638
oscar.gambetta@tixosa.com / gabriela.poncedeleon@tixosa.com
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I VACA MUERTA, AUTOABASTECIMIENTO Y EXPORTACION.
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La vuelta a la construccién
de los grandes gasoductos

Dos gasoductos troncales

marcan el futuro:
Gasoducto del Noreste
Argentino (GNEA) y el
Gasoducto Presidente
Néstor Kirchner
(GPNK).

esde 2007 a esta parte lo que se podria
Daﬁrmar es que la Argentina volvié a
recuperar la tradicion de construir gasoduc-
tos troncales, en funcién de federalizar el gas
que nace principalmente de las cuencas
patagonicas.
Los dos grandes gasoductos troncales son:
el Gasoducto del Noreste Argentino (GNEA)
y el Gasoducto Presidente Néstor Kirchner
(GPNK). Y seria largo enumerar los gasoduc-
tos regionales o de aproximacion.
El GNEA estuvo pensado para distribuir en
las provincias del Norte Argentina, seis
precisamente, con el gas que venia de
Bolivia. Hoy, sin embargo, ya comenzara a
recibir gas desde la Patagonia y terminara
siendo el ducto que conduzca el gas

exportado al sur del Brasil.

El anuncio de la construccion del GNEA fue
en el 2009 y el objetivo fue formar un anillo
de provision en las provincias de Formosa,
Chaco, Santa Fe (en la zona norte), Salta,
Corrientes y Misiones, aunque a esta ultima
todavia no llegé.

El GNEA estaba diagramado para transportar
alrededor de unos 11 millones de metros
cubicos diarios, aunque ese volumen hoy es
menor. Los planes originales era abastecer a
unos 3,4 millones de ciudadanos, que viven
en 168 localidades de esas seis provincias.

El otro gasoducto troncal que se inaugurd en
julio pasado fue el GPNK, que se enmarca
dentro del Sistema Transport.Ar, qué tiene
por objetivo evacuar la produccién de la
formacién Vaca Muerta, con el fin de lograr el
autoabastecimiento de gas, y perfilar al pais
como un exportador de gas natural a nivel
regional y global.

El primer tramo del GPNK uni6 la ciudad de
Tratayén, en Neuquén, con Salliqueld,
provincia de Buenos Aires. Son 564 kiléme-
tros, conformados por la unién de 47.000
canos de doce metros de largo y de 36
pulgadas, y construido en un tiempo récord
de 10 meses. En la actualidad puede
transportar hasta 13 millones de metros
cubicos diarios. Hoy se transporta principal-
mente el gas que solicita Cammesa para
generar electricidad, y Enarsa para proveer

en los domicilios y empresas. Con esto, se
evita las importaciones de gas por barco.

Lo que quedd trunco, por ahora, es la adjudi-
cacion de la obra (ya estan los ganadores de
la licitacion) de reverso del Gasoducto del
Norte, que incluye nuevas plantas compre-
soras y un gasoducto de 122 kildémetros en
la provincia de Cérdoba, con el fin de unir el
GPNK a todo el sistema de transporte del
centro y Norte del pais. Lo acuciante es que
en el mes de abril préximo Bolivia deja de
proveer en firme gas natural, a través del
gasoducto Juana Azurduy, a la Argentina.
Habrd que ver si continua el proceso de
licitacion y adjudicacién del segundo tramo
del GPNK, que une Salliquelé con San Jeréni-
mo, Santa Fe, y que servird para la exporta-
cién del gas al sur industrial del Brasil.

La vuelta de la construccion de los gasoduc-
tos es mas que interesante, por historia
(fuimos los primeros en construir uno Améri-
ca latina, en 1949 y que uni6é Neuquén con
Buenos Aires) y por futuro.

La produccién de gas natural estd asegura-
da con las reservas de Vaca Muerta por 130
anos. El autoabastecimiento es un hechoy
el futuro es saberse si Argentina emprende
el desafio de ser un proveedor no solamen-
te regional, sino global a través de los
proyectos del GNL, que tienen como
principales actores a YPF, Petronas, PAE,
TGS, Shell, entre otros.

| Auditorias de Seguridad de acuerdo a Resolucion 404/94 del Ministerio
de Energia para tanques aéreos y subterraneos de combustibles liquidos.

| Auditorias de Plantas de GLP, Tanques Fijos, Mdviles, Aprobacidn de
Proyectos en Ministerio de Energia. Control de Equipos: valvulas, envases.

| Asesoramiento Integral técnico y de mercado en todo lo referido al GLP.

| 40 aios de experiencia nos avalan.

| Auditorias Técnicas y Ambientales de acuerdo a
Resolucidn 785,05 del Ministerio de Energia.

www.axle.com.ar

Saludamos a Revista Expansion por sus primeras 100 ediciones
y por el empeiio en brindar la informacion que acompaia.
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Rivadavia 755 piso 4to. Oficina "19".
(1002) Ciudad Autonoma de Buenos Aires.
TEL/FAX: +54(11)4331-6274 / 4342-0326
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Nueva linea de productos para el mercado del GLP

(MC)MARSHALLEXCELSIOR

QIIIO-QIICI'I'I
| innovation made simple

Controles de Nivel

Valvulas de Alivio
para Tanques

Reguladores de presion para GLP

MEGR-1622H 84-001U

Acoples para
Mangueras

Equipos para Tanques

N N &p américaGLp.com

v

ME601 10 doble ckeck ME9101D-11-7 MEB615-8

EXPANSI @]

www.autoquem.com.ar Te: 54-11-4717-0123 - info@autoquem.com.ar
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I LA ELECTRICIDAD, COMO NUEVO COMPETIDOR.
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Distribucién: los vaivenes que
pasaron en los dltimos 15 afios

Baja rentabilidad y

cambio de reglas de
juego.

n los ultimos 15 afos el negocio de la

distribucién de gas por red tuvo un
panorama de baja rentabilidad para los
operadores de las nueve areas de concesiéon
del pais.

Mercado

En 2007 habia 6.672.829 usuarios residencia-
les, de acuerdo a los registros del Ente Nacio-
nal Regulador del Gas. El Ente, pero en el
2023, informé que la cantidad ascendio en
un 40%, alcanzando los 9,3 millones de
usuarios en todo el pais.

Pese a la evolucién en cantidad de conecta-
dos, todavia en el pais hay dos millones de
viviendas por las que les pasa el cafio con gas
por la puerta de entrada, pero que no se
conectan. Los datos lo manejan las propias
Distribuidoras.

Los motivos de la reticencia pueden ser
varios, pero se deben destacar algunos en
particular. El principal, es el alto costo de
ingreso entre materiales, planos, costo de
mano de obra y artefactos. Principalmente
en barrios populares.

Si bien el costo y la calidad caldrica del gas
natural no tiene comparacién con otros
energéticos, la gente opta por la electricidad
mayoritariamente. Hoy la competencia del
gas por red es el servicio eléctrico, porque
con una sola energia el usuario puede
cocinar, calefaccionarse y refrigerarse. Y
como dato extra: el acceso al mismo presen-
ta muy baja erogacién monetaria.

Rentabilidad

Cuando Revista Expansion salié en el 2007, las
tarifas permanecian congeladas luego de la
devaluacién del afio 2001. Eran afos de
recuperacion econémica y de mercado interno,
y los servicios que habian tenido su brillantez
en la economia de la convertibilidad, con tarifas
dolarizadas, rentabilidades aseguradas, en ese
momento pasaron a un segundo plano.

| 14| DICIEMBRE 2023

La falta de tarifa y cambio de reglas, fueron las dos cuestiones que marcaron al negocio de la distribucion
del gas por red en los tiltimos quince aiios.

El congelamiento tarifario fue durante mas
de una década y solo una Distribuidora
obtuvo un 15% de aumento: Naturgy Ban.
De manera paralela, el Valor Agregado de
Distribucién (VAD) no tuvo incrementos
suficientes, y también el "Cargo Fijo". Y la
Revision Tarifaria Integral (RTI) llegdé en el
2017. Desde entonces, no hubo mas.

En todo ese tiempo las Distribuidoras sobre-
vivieron a partir de un acuerdo técito con los
Gobiernos de entonces: no realizar las
inversiones por contrato, que exigian los
pliegos de concesion, pero no reclamaban
tarifas.

Durante muchos afos el negocio de la
distribucion ademas de no hacer las obras a
cambio de no reclamar, la idea fue no sumar
nuevos usuarios porque les generaba
pérdidas.

Pero también en algunas zonas, el negocio
no es tan buscado que en otros lugares.
Mientras que en Usuhaia, Tierra del Fuego, la

cobertura llega a un 95% de los hogares, en
Formosa capital hay desde hace mas de dos
décadas una red de gas, pero que todavia
no tiene ni cien usuarios conectados.

En el medio hubo movimientos de compo-
siciones societarias entre los principales
jugadores. Por ejemplo, Naturgy se quedé
con el paquete accionario de Gasnor, la
distribuidora que cubre las provincias del
NOA. Mientras que Metrogas pasé a manos
de YPF. Por su parte, Camuzzi Gas se
retiraron los antiguos operadores italianos
e ingresaron los duefios de Emgasub, una
subdistribuidora de la costa atldntica
bonaerense, y luego quedé en manos del
empresario Alejandro Mac Fairline. En el
caso de GasNea, la provincia de Entre Rios
ingreso al grupo societario.

La llegada de un nuevo gobierno a partir
de diciembre habrad que ver si cambia el
panorama o se mantendrd como hasta
ahora.



Auditora en seguridad

glconsultingsri@yahoo.com.ar
Tel.: 4116-2105
e/ Tel/Fax: 4116-2108

VASPIA::

FABRICANTE DE BARRA
e ;?. '_-.-.--. ,',F” = ,_

TON

Y PERFILES D

TODA LA LINEA DE VALVULAS PARA RECIPIENTES DE GAS LICUADO

Eva Peron 2746 - Lanus Este
Pcia. de Buenos Aires - Argentina
Tel.: (5411) 4 246-9459 /9423/ 8282

. Fax: (5411) 4 220-0596
www.vaspia.com informes@vaspia.com
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I CONVERSAMOS CON EL INGENIERO LUIS OCHOA, REPRESENTANTE TECNICO.

Audiconser apuesta a
la calidad y seguridad

Audiconser: 17 aios de servicio en funcion de auditar a las operadoras para brindar seguridad y calidad.

La Auditora presta
servicios en todo el pais

a distintos operadores de

combustibles liquidos.

lo largo de 17 afos, Audiconser, audito-

ra habilitada bajo Matricula N° 32
por la Secretaria de Energia, se consolidé en
la verificacion técnica de instalaciones que
operan con combustibles liquidos, con el fin
de asegurar que cumplen con la reglamen-
tacion vigente. “Hoy podemos decir que
desarrollamos  soélidas “capacidades vy
experiencias para responder con eficacia los
requerimientos de las operadoras’, sefialé el
ingeniero Luis Félix Ochoa, representante
técnico.

Audiconser
auditoria, a:

presta sus servicios de

® Produccién, Almacenamiento, Transporte
y Envasado de Gas Licuado de Petréleo
(GLP)

® Refinacion de Petréleo y Petroquimica

® Produccion de Biocombustible

® Parques de tanques de almacenamiento
a granel de derivados del Petréleo,
Biocombustibles y GLP

® Estaciones de despacho de combustible
para automotores

® Produccién, Almacenamiento y Transpor-
te de Gas Natural Licuado (GNL)

® Estaciones de despacho de GNL para
automotores.
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El campo de accion abarca dos areas
principales:

® Presentacion de Nuevos Proyectos, o
Reformas a Instalaciones Existentes

® Auditorias periddicas requeridas por la
reglamentacion vigente.

Nuevos Proyectos

Por otra parte, Ochoa comenté que también
elaboran “el legajo técnico integral” cuando
“se plantea construir una nueva Planta o una
modificacion a la existente, para presentarlo
a la autoridad de aplicacién, a sabiendas
que se cumple con todos los requerimientos
reglamentarios’, con el fin de permitir el
inicio de obra a partir de un “Certificado de
Aprobacién para Construccion”.

Las prestaciones de Audiconser a sus
clientes en este campo cubren:

@ Asistencia en la definicion del contenido
del legajo

® Revisién de la ingenieria asegurando su
correcto encuadre reglamentario

® Presentacién ante la autoridad de aplica-
cién y gestidn para aprobacion

® Emision del Certificado de Aprobacién
para Construccién

® Realizacion de Auditorias a distintos
grados de avance de la construccion,
asegurando correspondencia entre lo
proyectado y lo ejecutado

@ Auditoria final de Alistamiento y Puesta
en Marcha

® Emision del Certificado de Habilitacion

Auditorias periddicas

Las resoluciones SE 404/94, 1102/04,
785/ 05 'y 8/06 establecen la obligacién
de efectuar auditorias de seguridad e
integridad fijando la periodicidad y detalle
de las verificaciones para cada caso
cubriendo:

® Tanques fijos y de transporte para GLP,
a presién y refrigerados

® Tanques fijos y de transporte para
Combustibles Liquidos y Biocombus-
tibles

® Estaciones de despacho, para automo-
tores

® Plantas productoras de GLP por
tratamiento de Gas Natural, Refinacion
o Petroquimica

® Refinerias de petroéleo

® Productoras de Biocombustibles

En este sentido, Maria de los Angeles Vigo y
Leandro Laje, socios de Audiconser, precisaron
que se “cubre los requerimientos destacando
personal con experienciay equipos a las instala-
ciones de sus clientes en todo el pais’, y agregd
que “se coordina con la operadora el plan de
trabajo en campo y se desarrollan todas las
verificaciones de documentacion, instrumen-
tos de seguridad, y pruebas de equipos previs-
tos en listas de control preparadas segun lo
requerido por las normas de aplicacién”.

El conjunto de documentaciéon es también
presentado a la autoridad de aplicacion, para su
registro y consideracién y si surgieran requeri-
mientos adicionales, Audiconser continua la
gestion asistiendo al cliente hasta solucionar lo
pedido.



SA
FABRICA ARGENTINA DE TAPONES PARA GLP
Saludames o Oxpansisw pev estas
primeras 100 eclicieres oe inbevmacién
y acempanamicnle al secler!!

Luis Spegazzini 3538/3544 (1824) Lanus Oeste | Buenos Aires | Argentina
Cel.: 11 15 6685 4761

INEAR

S$0CIEDAD AH O M I M A

RECIPIENTES PARA GAS LICUADO DESDE 1957
DE PETROLEO LIDERANDO EL
MERCADO,
FORTALECIENDO LA

INDUSTRIA
NACIONAL

PRIORIZANDO
SIEMPRE LA CALIDAD
DE NUESTROS
PRODUCTOS Y LA
SATISFACCION DE
NUESTROS CLIENTES

FABRICA: SANCHEZ DE BUSTAMANTE 2743 B
ADMINISTRACION: BRANDONI! 1743 CP2000
ROSARIO, SANTA FE. REPUBLICA ARGENTINA.

+54 9 34] 463 9349 / 7742 (LINEAS ROTATIVAS)
+54 9 3471 508 3347
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I UN RECORRIDO DE INVERSIONES, CRECIMIENTOS Y CONSOLIDACIONES.

. Mool
La transformacién del negocio

del GLP en quince afios

Evolucién de las
empresas argentinas,
al ritmo de programas

publicos que
establecieron a qué
precio comprar y
vender.

n 15 anos el mercado cambid. y
bastante.
Se fueron las grandes empresas del negocio
del envasado y distribucién y las que eran
medianas y nacionales se hicieron grandes.Y
en el medio salieron de juego, via venta,
firmas chicas y regionales.

El consumo de butano envasado creci6 de
550 mil TN a 700 mil. Y desde el 2008, el
Estado a través de programas (que cambia-
ron el nombre pero no la esencia) dice a
cuanto se compra y a cuanto se vende.

Eraun 2007...

Cuando en junio de 2007 sali6 el primer
numero de la revista, lo importante habia
sido la inauguracién del taller de reparado
de Cadegas y que prontamente estaba
saliendo una de las iniciativas del gremio
mas importante de los ultimos afos: el
“rechapeado” de todos los tubos de 45 kilos
existentes en el mercado. Una forma de
llevar seguridad al usuario y control del
parque existente.

En materia de mercado, YPF Gas, en manos
de Repsol de Espaia, lideraba las ventas. En

cilindrosy a granel, que habia sido el impulsor
de esa movida en la década del '90. Después
se acercaba la francesa Total Gas, y sus
garrafas verdes. Y en el tercer lugar Shell Gas.
Detrds de este pelotéon habia un numero
interesante de empresas que afos atras
habian sido distribuidores y luego se
transformaron en fraccionadores, a partir de
tener el manejo de la distribucién, los
clientes y el mercado.

Extragas, Hipergas, Gas 10, Varigas eran las
empresas que estaban sustentadas por
familias que habian puesto ahorro y trabajo
para llegar a ese lugar.

Después estaban las que habian estado
desde los inicios, como Amarilla Gas, que
tenia importancia en volumen fraccionado,
Surgas, Dimargas, Oeste Gas, Special Gas,
entre otras.

NO DEJE QUE UN CORTE DE GAS
NUESTRAS PLANTAS DE PR

OPERARSININ
RECLY

FES

RINCON 602, 6° PISO
MONTEVIDEO, URUGUAY

TEL. +598 291 48534
WHATSAPP +1 2UE 2262859

RED SEAL

MEASUREMENT

MAKEEN

ENERGY

KC ProSupply

ROCHESTER
GAUGES,INC.
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Y luego estaba el lote de las cooperativas,
surgidas en su mayoria a principios de la
década del '80, a partir de una iniciativa de
Gas del Estado.

En la primera década del siglo la transforma-
cién seria vertiginosa. Las fraccionadoras
nacionales tomaban la iniciativa de adquirir
plantas de fraccionadoras pequefas vy
apostaban a la reinversién constante de las
ganancias. Extragas picaba en punta.
Seguian empresas como Amarilla Gas e
Hipergas. Otras no dejaban de apostar a
incrementar con plantas propias o comprar
desprendimiento de las grandes, como Gas
10 o Varigas. La caracteristica era que cada
vez ganaban mds mercado.

Y esa tendencia se consolidé con el inicio del
Programa Garrafas para Todos, que trajo una
mejora de la rentabilidad, lo cual permitié
las expansiones de las firmas nacionales, con
la compra de empresas o expansiones
propias.

En la mitad de la segunda década, hay dos
empresas multinacionales que deciden
retirarse: Total Gas y Shell Gas. Los negocios
del gas envasado ya no estaban en su
portfolio comercial. Y asi como entraron

atrds, ahora
dejaban el negocio porque lo nuevo estaba

en otros ambitos del negocio petrolero.

triunfantes dos décadas

Y es asi que Total Gas es adquirida, en
partes similares, por Extragas y Amarilla
Gas. Mientras que Shell Gas queda en
manos de Hipergas. De esta forma,
aquellos que en los aflos 70 y 80 tenian
apenas unos camiones para distribuir, se
convirtieron en los principales jugadores
del mercado.

También hubo empresas fraccionadoras
regionales que pasaron a manos de Hiper-
gas o Extragas, siendo la ultima adquisicion
de esta ultima la pionera Bragas.

De esta forma, alrededor del 80% del
mercado de butano envasado quedd en
manos de cuatro empresas: Extragas, YPF
Gas, Amarilla Gas e Hipergas, en ese orden
de participacion.

Por su parte, las cooperativas fraccionado-
ras, reunidas en Cadegas, consolidaron su
unién, destacandose cooperativas por
presencia como lo es Ucoop Gas, Miscoop-
gas, CPE Gas y Cemdo. Mientras que otras
dejaron de participar en el mercado y se
concentraron en sus negocios originales,

como es brindar electricidad domiciliaria.
También, se fortalecieron las fraccionado-
ras regionales como Surgas, Dimargas,
Special Gas, Sartini Gas, entre otras.

Garrafas y programas

A fines del 2008, el gobierno Nacional de
entonces decide llevar adelante el Progra-
ma Garrafas para Todos. Un volumen
importante de subsidios para mantener un
precio bajo en el mercado interno y que
tenia como fin subsidiar la oferta y la
demanda: los productores y fraccionado-
res por un lado y los consumidores
registrados en el Anses. Después se suma-
rian los distribuidores.

Para el 2014 y viendo que el subsidio era
demasiado abultado y habia que corregir
esa distorsion, se lanza el Programa Hogar
con Garrafas, donde el subsidio solo es
aplicado a los extremos de la cadena: la
produccién y el consumo.

Los programas se iniciaron en el gobierno
de Cristina Kirchner, y continuaron en los
de Mauricio Macriy de Alberto Fernandez.
Con méas o con menos presupuestos y
beneficiarios, pero prosiguié.

5 NATURAL PARE SU OPERACION
ROPANO AIRE ASEGURAN
NTERRUPCION
TEL +549115565 6274 DE MANTENIMIENTO, Y

SPLINSTALACIONES@GMAIL.COM SERVICIOS POSVENTA.

. S R i .. b 4l

SOA.F . |
EN ARGENTINA
CONDE 1067, 1° PISO
BUENOS AIRES (CABA), ARGENTINA
TEL. +54 9113953 1717
INFO@FESTUSCONOSUR.COM

SERVICIOS PARA LA INDUSTRIA SA
CAMPICHUELO 425 5° PISO
BUENOS AIRES (CABA). ARGENTINA

DISENO, INGENIERIA, CONSTRUCCION,
MONTAJE DE EQUIPOS, PUESTA EN MARCHA,
CAPACITACION DE PERSONAL OPERATIVO Y

M/ o, 1 ““'-..-.._'L
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Con inversion y apuesta al servicio, el sector del fraccionado y la distribucion acompaié una mayor demanda, propulsada, en parte, por los programas piiblicos de
subsidios y el crecimiento vegetativo de la poblacion.

Algunos podran ver el vaso medio lleno
medio vacio, pero si podriamos decir que en
la Argentina la lefia no es un problema ni
competencia de la industria, como en otros
paises de América latina.

Desde el 2008 en adelante y programa publico
mediante, el precio de la garrafa de 10 kilos
siempre fue uno de los mas bajos en toda
América latina.

Fue asi que se pasaron de fraccionar y comer-
cializar 550.000 toneladas a 700.000 toneladas,
en promedio, de butano en cilindros de 10 kilos.

El mercado interno se consolidé y las empre-
sas también. Tampoco escapa que la consoli-
dacién del mercado se debe a la cuestion
marcaria, que trajo inversiones permanentes.
Aunque cabe aclarar que el nuimero de
empresas se haya reducido bastante en la
ultima década. Una tendencia global que se
ve en varios rubros.

Leyes y mercado
El negocio en la Argentina esta reglado por
la Ley N° 26.020 del GLP, la cual salié consen-

Una solucion unica.

Porque mejorames nuestios prductns con investigandan,
desarrcllo v alta precidn ecnoldgica. Porgue asesaramis y
garantizamie un escelente contacto post-venta

Por estas razanes y la suma de expenenca 2 innovackan,
estamosen condiciones de brindar una solucdn nica

Bombas y Valvulas
para Refrigeracion Industrial,
GLP y Gases Industriales

o s sty wane

Luis Ferrando y Tita Merello, Frente al Parque Industrial Santa Rosa
La Pampa - Tel.: (02954) 413107
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suada en el 2005. Con casi dos décadas de
vigencia todavia sigue siendo muy actual
aunque requiere algunas modificaciones.
Estd claro que la seguridad fue algo que
primé en todos estos afios, y la consolida-
cién de las auditoras que velan por la seguri-
dad de las empresas y de los usuarios. Desta-
candose, las firmas Tixo, GL Consulting, entre
otras. En ellas esta puesta la observancia de
la seguridad en las plantas que envasan los
22 millones de cilindros que posee el merca-
do argentino.

A futuro

Con sus mas o con sus menos algunos sefialan
que el mercado continuara de esta forma. Y
cuatro empresas lideres marcaran el rumbo y
las tendencias.

Habré que ver si el actual Programa Hogar con
Garrafas deja de existir o se transforma con
otro nombre, pero con iguales objetivos con la
llegada del nuevo presidente Javier Milei, que
asegura no subsidiar nada de nada.

Nada esta dicho. Las empresas fraccionadoras
se transforman. A veces conviene tercerizar la
distribucion. En otro momento, asumir la
distribucion propia. Abrir mas plantas o no.
Pero lo que es inalterable es la necesidad de
consumir energia, en este caso glp, y que
puede ser envasado o a granel. De nuestra
parte, seguiremos informando esas transforma-
ciones, pequenias o grandes. Es nuestra mision.

R |
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Para garrafas de 45 kg, 10 kg, y 3 kg de GLP bajo normas argentina, uruguaya y boliviana.
Valvula para gases refrigerantes. Fabricacion bajo Normas ISO 9001: 2008

FABRICA DE VALVULAS
PARA GASES

Desde 1947 calidad sustentada
en trayectoria e innovacion

Saludamos a Revista Expansion en sus primeras 100 ediciones.
Y que sean muchas mas!!!

Tel.: 00 54 11 4716 6009 / Desde el interior 0810 777 TIDAR (84327) / info@tidar.com.ar

. TALLER DE REPARADO
DE ENVASES DE GLP

Avda. Otero 7224

1761 | Pontevedra
Pcia. de Buenos Aires
Tel.: 0220-492-0503

administracion@airgassa.com.ar

EXPAN SI @ N &p americaGLP.com
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I HABRIA GRADUALIDAD PARA LOS CAMBIOS PLANTEADOS.

L iberacion del precio de compra
y venta de butano; caida de
cupos de compra y “depuracion” de
los beneficiarios de los subsidios al
precio de venta final.

Cuando el préximo lunes el aboga-
do Eduardo Rodriguez Chirillo
asuma como Secretario de Energia,
tiene algunas ideas en su cabeza
para desarrollar en la industria del
GLP, principalmente la forma de
comercializacion del butano que se
despojard de subsidios cruzados a
precios de venta y compra.

Por lo que se pudo tener informa-
cion, las ideas de la gestion para
el sector, podrian ser:

@ Iralaliberacion del precio de venta
y de compra de butano, de
acuerdo al valor de la paridad de
exportacion;

@® No Habria mas cupos de compra de
butano subsidiado, y se limitaria la
compra por la rotacion y la cantidad
de envases aptos. Respeto la marca
del envase de cada fraccionador.
Sélo  buscarian mantener el
subsidio a quienes lo necesiten en
el precio final de venta de la

La hoja de ruta para
la industria del GLP

Al cierre de esta
@ Habria“depuracién” del padrén de

VRN “Lspecializados en la fabricacion
Hogar con Garrafas, y buscando de tapones de seguridad para GLP”

quien lo necesita cabalmente.

® De hacerse la “depuracion’, atras
quedaria el actual registro de casi
tres millones de beneficiarios. El

edicién sin nombra

en la Direccién de GLLP

garrafa, como existe hoy en el
® Programa Hogar con Garrafas.

Unicos en el mercado con aprobacién de

objetivo, que estaria manejando Gas del Estado y Secretaria de Energia.
los equipos de Rodriguez Chirillo,

seria incluir a las familias que lo Contamos con todos los modelos
necesitan, ajustando la cantidad Garrafa, cilindro de 45kg, agip, microgarrafa.

de garrafas por mes y logrando
vincular la compra de cada garrafa
al subsidio.

® En resumen, las politicas seria la
implementacion de un precio de
venta de 10 kilos a valor de merca-
do, y con respeto a la Ley N° 26.020
que hable de precios que de
sustentabilidad al negocio; caida
del Programa Hogar con Garrafas
tal cual lo conocemos (subsidios a
las dos puntas: productores vy
beneficiarios finales); los precios
podrian ser de referencia y no de reb i ity ettt LM
precios maximos. Todo seria 54011-4655-1083 | emba
cuestion de tiempo o "graduali-
dad', como se suele decir.

Audiconser sz.

LYGTE Avditoria - Control - Servicios

EXPERTOS EN AUDITORIAS DE SEGURIDAD
MATRICULADOS POR SECRETARIA DE ENERGIA N°32

WWW.AUDICONSER.COM.AR
11 3124 0608

Brindamos por estas 100 primeras ediciones de Revista Expansion, porque es un medio donde

la SBDs siempre encontrd el espacio para informarse y difundir sus necesidades y logros.
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COGAS S.A.
Fabrica y Rehabilitadora de Envases
para Gases Licuados de Petréleo

Experiencia y Calidad y otros de Baja Presion

Envases Domiciliarios; Microgarrafas de 0,75, 2 y 3 kilos; Garrafas de 5, 10, 13 y 15 kilos y Cilindros de 45 kilos.
Envases Automotrices y Montacarga: Cilindros de 15 kilos para montacarga y Tanques fijos para montacarga y
automotriz (diferentes capacidades).

Otros: Envases para Gases Refrigerantes, Amoniaco, Mercaptano y otros de Baja presion.

Tapones de seguridad para las valvulas de 10, 15 y 45 kilos.

Avda. Jorge Newbery 269 - CP 2252 - Galvez - Prov. Santa Fe ARGENTINA
Tel./Fax (54-3404) 482665 / 482937
E-mail: cogas@cogas.com.ar - Web Site: www.cogas.com.ar

Taller de rehabilitacion de garrafones y zeppeling
para gas licuado de propano

Un taller modelo

Desde Almafuerte... y en todo el centro del pais...
alta calidad de reparado y a menor costo.

El taller de UcoopGas es la opcién mas conveniente
en el mercado tanto para privados
como para cooperativas.

/ Retiro de valvulas / Limpieza interior / Despresurizado e
inertizado / Prueba hidraulica / Control de roscas con
calibre pasa no pasa / Granallado con granalla esférica
S$330 / Control visual exterior / Control de cuplas

/ Medicion de espesores de chapa por ultrasonido

f Pintura exterior en polvo termo contraible, poliéster,
elaborada con materia prima importada, horneada,
color blanco de alto brillo, alta resistencia a la
intemperie [ Instalacion de vélvulas de seguridad
nuevas con certificacion UL / Reinstalacion de vélvulas
de carga, de servicio, check look y niveles magnéticos
reacondicionados en talleres competentes. Colocacion
de valvulas y niveles nuevos a pedido, con

costo adicional /f Toma de espesores de pintura por
ultrasonido [ Prueba de fugas a 7 kg/cmz2

/ Habilitacién por empresa auditora.

COOP

(€l mejor gas?... UcoopGas GAS

Cooperativa de Cooperativas de Gas

y Servicios Publicos y Vivienda Cérdoba Ltda.
Ruta 6 Km. 0,600 . Almafuerte . Cdrdoba
03571- 501011 . ventas@ucoopgas..com.ar
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I EL 46,3% DE LAS VIVIENDAS DEL PA{S USAN GARRAFAS O GRANEL.

Creci6 la cantidad de hogares
que usan GLP envasado

1 46,3% de las viviendas del pais consumen

de glp envasado o a granel, en el pais,
segun los datos finales del Censo 2022, que organi-
z6 el Instituto Nacional de Estadisticas y Censos
(Indec).
Esto quiere decir que un 8,7% mas de viviendas
que utilizan GLP, respecto al Censo del 2010,
cuando la cantidad de viviendas que utilizaban
garrafas o granel alcanzaba al 37,6% del total de
viviendas.
Entre ambos censos, hay una diferencia de casi 4
millones nuevas de viviendas. Sobre esa porcion, el
gas envasado Y la electricidad en el uso doméstico
le sacaron una proporcién importante al gas
natural por red, que viene con una merma impor-
tante en adherencia.
Como lo dijimos en la edicién numero 97 de junio
pasado, habra que ver en dénde se concentran los
nuevos usuarios. Todo indicaria que son en las
grandes urbes como Buenos Aires, Cérdoba, Santa
Fe y Mendoza.
De esta forma el uso del gas envasado en la Argen-
tina tiene una alta penetracién y su competencia
directa comenzo a ser, desde hace poco tiempo, la
electricidad antes que el gas natural por red.
En este sentido cabe decir que la electricidad
presenta un bajo costo de acceso, y tiene multiples
usos: cocinar, luz, calefaccionarse, refrigerarse,
entre otros. Y el gran perdedor es el servicio de gas
por red, que presenta hoy un alto costo de accesibi-
lidad. Mientras que el uso de gas envasado observa
rapidez en su instalacion, como asi también a un
precio competitivo en el.envase y el precio de
recarga, debido a los subsidios entre cruzados que
existe sobre el precio final de venta. Por este
motivo, Argentina es uno de los paises donde la
garrafa tiene uno de los valores mas bajos, en el
concierto de las naciones de América latina.

Creci6 un 8,7% entre el Censo 2022 y el del 2010.

CENSO 2022 | Combustible para cocinar

Por Provincia y por tipo, en porcentaje

M Gasdered M Gasen tubo oa granel (zeppelin) WM Electricidad I Lefia o carbdn
Il Otro combustible |71 Gas en garrafa

TorAL pAis. [T TS | 44%
santa Cruz | I | |
LaPampa | T 7 I || 7%
Chubut | T | 10%
Neuguén |77 1| 13%
Rio Negro | > || 14%
Tierra del Fuego | NN > M 171 [ 6%
oA [ 7 R 17 8%
Mendoza |5 7 34%
Interior P. Buenos Aires [ NREGEGENNEEZZE B0 37%
Buenos Aires T | 38%
aran Buenos Aires | NENGTGNEGEECEEE D 39%
San Luis [T T/ 45%
S 48% | [ 45%
Cordoba 7 W N 47%
satta |70 1 V7% 45%
Santa Fe [N =7 N N 51%
Tuumn [ IET7 | 57%
sujuy IEY 7N (| 60%
Entre Rios IR || 68%
Santiago del Estero | IPYX7ININ | | F8%0 67%
catamarca IEZZEIN 78%
LaRioja [ETEAMEMI 81%
Misiones [l F10%" 84%
chaco |21 5% 86%
Corrientes |.I.
Formosa | 3741 F10%" 82%

Fuente: INDEC. Censo Nacional de Poblacién, Hogares y Viviendas 2022. Resultados definitivos.
* Antértida e Islas del Atlantico Sur.
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Y CODIGAS

CAMARA DE OPERADORES Y DISTRIBUIDORES DE GAS LICUADO

I UN BALANCE DE LO QUE SE HIZO 'Y LO QUE FALTA POR HACER.

Codigas: los primeros cinco afios
fieles a sus principios y propuestas

“Hemos demostrado que trabajando unidos y en conjunto podemos defender y agrandar un sector cuya verdadera esencia son el trabajo, la vocacion y la inversion”.

ace cinco anos nacia la Cdmara de Opera-
dores y Distribuidores de Gas Licuado

Conversamos con Ricardo Azar, presidente de Cot ;
) . / % ) odigas). Hoy con su primer lustro de
la entidad, quien repaso el trabajo realizado vida, conversamos con el doctor Ricardo

deSde el 2018 Azar, promotor de la entidad y actual

presidente.

"Podria decir que estamos orgullosos de la
representatividad que tiene la Codigas. Y,
a su vez, nos sentimos conformes porque
no nos corrimos de los valores y pensa-
mientos que enarbolamos como propues-
tas desde el arranque", expreso.

Por otro lado, Azar destacé que "en un
primer momento se la vio a la entidad
como una amenaza a la representacion
del sector, pero con el correr del tiempo y
la agudizacién de los problemas que
todavia quejan a la Distribucion, se pudo
formar una sinergia con la Cdmara de
Distribuidores del Gas Licuado (Cadigas)
que ha sido superadora en los resultados y
en la buena convivencia de las dos entida-
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des. Ese trabajo conjunto dejé atrds los
pruritos y los preconceptos que existian
previos a nuestra conformacion”.

Y agregd: "en todos estos afos hemos
demostrado que trabajando unidos y en
conjunto podemos defender y agranda-
run sector cuya verdadera esencia son el
trabajo, la vocacién y la inversién, que
llevan adelante familias en favor de fortale-
cer sus empresas. Por eso, a algunos les
puede parecer fuerte vernos aguerridos al
momento de defender todos esos afios de
esfuerzo. Nadie quiere perder las empresas
que se construyeron a partir de apostar a la
inversién y el empleo".

El 16 de noviembre de 2018, la Codigas
quedd formalmente constituida. Las ideas
fundacionales fueron y son:

® Defender los intereses del sector

® Unir a la industria

e Combatir la clandestinidad

Por esto, para Azar, "todos estos aflos no

nos alejamos de la defensa de la Distribu-
cién, en el marco de la Ley 26.020 del GLP,
que nos da el rol de prestadores de un
servicio dentro de la industria".

Respecto a la idea de "unir a la industria",
Azar explicé que "no logramos La Unién no
pudimos avanzar en ese concepto, sin
embargo, seguiremos insistiendo en el
mismo porque cuando fuimos todos juntos
a reclamar logramos mucho. Falta todavia
construir la confianza suficiente para
elaborar soluciones para toda la industria.
Es necesario elaborar una idea mirando el
futuro del sector y con el objetivo de que la
industria pueda subsistir, crecer, recuperar
margenes para reinvertir y contrarrestar la
obsolescencia inducida por las normas
vigentes".

Y, a su vez, remarcé que "esa busqueda de
mayores margenes es porque hoy ya
estamos trabajando con moéviles que
tienen 13 anos de antigliedad o debemos
reparar y ampliar el parque de envases
entre otros instrumentos que hacen a la
prestacion del servicio".

{,\:\, SUPLEMENTO CODIGAS

Respecto a la clandestinidad, un tema que
golpea en el corazén de la Distribucion, el
presidente de la entidad puntualizé que
"hoy tenemos una norma de seguridad que
permite garantizar a la poblacion, al "cuen-
tapropismo" y a la industria de todo lo que
requiere el negocio: seguridad y servicio"
"La Resolucién N° 833 es muy buena y es
importante que toda la industria la cobije
la entienda y la aplique", manifesto.

Por otro lado, el presidente Azar precis6
que el nuevo desafio es cémo encarar
como sector la propuesta de desregulacion
que desea llevar adelante el gobierno del
presidente Javier Milei. "Deberemos estar
atentos a los tiempos y formas que le
quieren dar a sus politicas", agrego.

Por ultimo, el presidente de la entidad,
agradeciéo a todos los socios que se
unieron desde un primer momento, y los
que vinieron después de andar un
tiempo, porque confiaron en la Codigas
como una entidad que apuesta a encon-
trar soluciones y aportar ideas, en bene-
ficio del sector".

“Todos estos aios no nos alejamos de la defensa de la Distribucion, en el marco de la Ley 26.020 del GLP, que nos da el rol de prestadores de un servicio dentro de la industria”

A CODIGAS

CAMARA DE OPERADORES Y DISTRIBUIDORES DE GAS LICUADO

Cerrito 1070, Piso 2°, Oficina 52, (1010) - Ciudad Auténoma de Buenos Aires
TE.4811-4000 | administracion@codigas.org.ar
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I DEMANDA, PRODUCCION Y PROVEEDORES.

Los desafios que vienen en el GLP

Un andlisis del
consumo interno, la

exportacion y el sector
en general.

a industria del GLP que va de la produc-
L cién hasta la distribucion final, tiene
nuevos desafios por delante que avizoran
un sector en movimiento.
Ademds del crecimiento vegetativo se > bLE ! =
puede decir que hay un vuelco a su consu- Los desafios que tiene el sector trazan una expectativa positiva para acompanar cambios que alienten un
mo por la facilidad de acceso, pero también mayor crecimiento.

.

hay produccién que invita a convertirse al

f SE’ pais en un exportador regional y global.

La demanda

Los datos finales del Censo 2022 muestra el
crecimiento del GLP envasado o a granel en
las viviendas. Lo preciso es que el 46,3% de
los hogares lo utilizan. Muy cerca del 48,4%
de gas por red.

El dato es elocuente. Se cay6 ese numero
redondo del 60-40, que circuld por décadas y
que se traducia de la siguiente forma: 60% de
uso de gas por red en viviendas, 40% restante
con gas envasado.

Entonces vemos que ademds del crecimiento
vegetativo, las nuevas viviendas incorporan
el gas envasado y la electricidad, principal-
mente, como energias elegidas para cocinar,
calefaccionarse o para calentar agua.

Por esto, no es extraio que el crecimiento de
las toneladas vendidas de butano en el
Programa Hogar con Garrafas alcance las
700.000 toneladas anuales.

Habra que ver como se comporta la deman-
da de gas envasado ante el nuevo gobierno
del presidente Javier Milei, que pretende
eliminar los subsidios al precio de venta (a
través del Programa Hogar), y reducir al
maximo los beneficiarios de un subsidio por
cilindro de gas.

Con la idea gubernamental de que los
precios de venta del gas envasado sean
libres, se vera si el consumo se mantendra
como hasta ahora. Incluso en los préximos
anos donde se vislumbra de una situacion
de estanflacion.
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La produccion

El desarrollo de vaca muerta y los niveles de
produccidén tanto de gas como de petréleo,
ubican a la Argentina en una nueva
situacion de proveedor regional.

A la larga tradicion de excedentes exporta-
bles que presenté el pais desde hace
tiempo, ahora se suma una produccion
consolidada a partir de los volumenes de
gas procesado.

Argentina se encamina a tener un exceden-
te de un millén de toneladas anuales de GLP
disponibles para exportacion. Ahi tallan
fuerte productoras como YPF y TGS.

Los mercados potenciales y de demanda
seran: Chile, Brasil, Paraguay, entre otros. Y
también en paises mucho mas alejados.

Los proveedores

Con este nivel de movimiento, los proveedo-
res del GLP tienen trabajo para el abasteci-
miento.

En el dltimo Congreso de la AIGLP, realizado
en Rio de Janeiro, Carlos Gonella, presidente
de fabrica de tanques mdviles y fijos, sefiald
que el futuro era promisorio, porque toda
esa nueva produccion de GLP, deberd ser
transportada. Y, por consiguiente, se necesi-
taran tanques.

Por el lado del consumo interno, la
demanda también requerird envases. Hoy
las producciones locales de garrafas alcan-
zan los 250.000 cilindros anuales, aproxi-
madamente.

Conclusion

Como se ve, ni tan poco ni mucho. Expectati-
vas positivas, pese a los vaivenes macroeco-
némicos. Cada jugador deberd aplicar lo
mejor de si mismo para sacar provecho de la
situacion, porque la competencia es feroz y
nadie da ventaja.

Un nuevo paradigma: mas produccion y mas
exportacion.

(O)Lidergas

COMERCIALIZACION DE GLP:
PROPANO A GRANEL Y ENVASADO

SERIEDAD CONFIANZA

SEGURIDAD

PROFESIONALISMO
COMPROMISO

..ingenieria aplicada a
la indugtria de¢ GLP

.y todog Cos gages

M-

BOMBAS

ESPECIALISTAS EN EQUIPOS PARA
LA INDUSTRIA DE PROCESOS

Por qué... mejor un compresor CO

COM-350
Hasta: 22 m*/h

=¢ J

=o'

CO-750
Hasta: 55 m*/h

C0O-1250
Hasta: 105 m®h

A la hora de elegir, elija experiencia y calidad

Los nuevos compresores MHB disefiados para el trasvase y

recuperacion de vapores residuales, se diferencia entre otros

en el mercado nacional e internacional por su versatilidad de
montaje y su capacidad de desplazamiento.

SERVICIO DE REPOSICION INMEDIATA
ESPECIALISTAS EN EQUIPOS PARA LA INDUSTRIA DE PROCESOS

M_I Martiniano Leguizamaon 3331 - (1439) Ciudad de Buenos Aires, Argentina
Tel.: 54 11 4601-4368 / 4602-9036
ElIVEV-¥=]  e-mail: ingenieria@mhbbombas,.com.ar - mhbbombas@speedy.com.ar
www.mhbbombas.com.ar
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I HABLO DE LOS PRECIOS Y COMO SERIA EL CONSUMO EN UN MERCADO LIBRE.

\-fa

_ “Estoy a favor de la
liberalizacién del sector”

"El gas envasado es un articulo de primera necesidad. Frente a un precio libre, creo, que golpea el bolsillo el primer dia, pero después recupera y creo que no
afectara tanto la demanda como lo hizo la falta de temperaturas frias en el invierno pasado".

Conversamos con
Pedro Renda,
presidente de
Hipergas, sobre el
mercado, las nuevas
autoridades y lo que
requiere el sector.

esde que en diciembre de 1979 decidio
D vender las primeras garrafas, nunca mas
se bajé del negocio del gas envasado. Pedro
Renda es hoy presidente de Hipergas, una
compaiiia que envasa y distribuye garrafas y
propano a granel en 20 provincias, v,
ademas, posee la principal productora de
propelentes del pais: Italgas, que es habitual
exportadora a Brasil.
"Como veo al sector, me preguntas. Bueno,
falto de inversiones. Porque hoy los precios

estan deprimidos y se suman a la depresion
que le impone el Estado a partir del progra-
ma oficial. Entonces, sin margenes las
inversiones se retrasan', dice este rosarino,
hincha de Newell's, y que en los ultimos
tiempos dejé la gestion diaria del Grupo, en
manos de su hijo Luciano.

Y agreg6 sobre el mercado y la demanda:
"creci6 el volumen porque acompand
también el incremento el consumo a nivel
pais.Y esto se debe en gran parte a la garrafa
subsidiada. De todas formas, se radicé la
cultura de la lefia y creo que eso ya no
vuelve mas".

Y en éste sentido sefala que "nuestra
competencia es la electricidad, porque al
igual que la garrafa, es una energia que llega
de manera mucho mas rapida respecto al
gas natural que necesita toda una infraes-
tructura previa para poder abastecer".
Respecto a los nuevos aires y politicas para
el sector, que trae el gobierno de Javier
Milei, como ser la posibilidad de los precios
liberados por afuera del Programa Hogar

con Garrafas, Renda estima lo siguiente:
"estoy a favor de esta liberalizacion del
sector. Puede ser que disminuyan las ventas,
pero creo que a veces caen mas por las altas
temperaturas en los inviernos que por caida
del poder adquisitivo. Por ejemplo, este
invierno tuvo temperaturas de cinco grados
mayor, en promedio, que al del afio pasado.
El gas envasado es un articulo de primera
necesidad, y con un precio alto golpea el
primer dia, pero después recupera y creo
que no afectara tanto la demanda”.

Café de por medio, en la comodidad de un
moderno hotel, Renda deja entrever su
historia empresaria en fechas precisas. Por
ejemplo, en 1982 tuvo su primer depésito. En
1996 se convirtié en fraccionador con otros
colegas y recién en 1998 tuvo su primera
planta de fraccionado propia en Rosario.Y en
2011, inaugurd la planta de propelentes en
Las Heras, provincia de Buenos Aires. En
2019, adquirié la totalidad de 100% del
paquete accionario de Shell Gas.

Hacemos un alto a su historia, y le

(Calle)102N;921EIMercedes (66001 Buenos Aires

1el:02324:430651

l

nefergas6600@hotmail.com
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consultamos sobre lo que espera de las
nuevas autoridades en la Secretaria de
Energia. "Que trabajen para profesionali-
zar al sector. Les diria que no pesquen en
la pecera, que no solo controlen a los
depdsitos y a las fraccionadoras habilita-
das, sino que trabajen para ordenar a los
que no cumplen con las normas; que se
enfoquen en lograr la trazabilidad del
envase, o en cuidar las inversiones y que
impida el bastardeo en las vélvulas de los
envases', enumera.

En un mercado de 700.000 toneladas
anuales de comercializacién de butano
envasado, Renda precisa que habria que
mejorar el parque de envases e ir a una
mejora en el tipo de cilindro, como son las
de PVCy carbono, por ejemplo. "La libera-
lizacion del sector, en este sentido, servira
para esto. Porque podremos adquirir ese
tipo de garrafas y el mercado las podra
pagar', asiente.

Si bien no va todos los dias a las oficinas
centrales de la calle Laprida, en pleno
Rosario, Pedro no deja de estar al tanto de
lo que sucede en la empresa que adminis-
tra 11 plantas de fraccionado, 700 chapa
patentes de vehiculos (entre camiones,
camionetas y equipos cisternas, principal-
mente) y 700 empleados directos.

La tarde es gris en ese 13 de diciembre, Dia
de los Petrdleo y el Gas, cuando se hace la
nota. Los nubarrones estan presentes a la
vera del Rio Parand. Renda dice que, desde
los ventanales de su balcén y que dan al rio,
los camalotes son incesantes por las lluvias
que hubo aguas arriba. Ahora habla de las
inversiones en la fraccionadora, pero dice
que no hace falta ponerla en esta edicion.
Juega al enigma.

Sin embargo, no deja de mencionar el
funcionamiento de la planta de propelentes.
"En 2017 hicimos una planta nueva para
abastecer al mercado de la Argentina,
principalmente a las firmas Johnson y
Unilever. A partir de alli, encaramos la
provisién, a través de la exportacioén, a los
fabricantes del Brasil', dice y explica: "para
esto mejoramos la calidad de producto
ofrecido y duplicamos la produccién, a partir
de incorporar nuevas torres de proceso.
También, repavimentamos la planta, coloca-
mos mds bocas de despacho y mas tanques
de almacenamiento de producto. La
transformamos en su globalidad".

"El éxito de poder ingresar al mercado de
Brasil es porque tenemos y ofrecemos un
producto con trazabilidad, de calidad
pareja e inalterable, ademds de una
produccion en escala", fundamenta.

La tarde se va. Rosario sigue con el ritmo
incesante de una ciudad que parece una
capital de provincia, pero que no lo es.
Ahora le reclama su presencia su esposa,
Graciela. Y va dandole final a la charla, y
deja una frase para entender el presente
de la fraccionadora: "nosotros no
dejamos nunca de invertir en la empresa
para seguir creciendo".

u-st NoSINECeS

PRODUCTOS DE SARTINI GAS S.R.L.

GAS ENVASADD HOGAR  HOGAR - RESIDENCIAL RESDENCIAL HOSTERIAS - ESTANCIAS GRANDES HOTELES - INDUSTRIAS
DOMICILIARIO COMERCID
s U D O C oL . _
MICRO GARRAFA CILUNDRD  iam3 im3 2m3 4mM3 7.3M3
GARRAFA

. | Héroes de Malvinas 4790 - Tel.: 02901-422666
Héroes de Malvinas 4620 - Tel.: 02901-422498
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I CONVERSAMOS CON ALDO PALADINI, Y SU CONTINUIDAD: NAHUEL Y LUCIA PALADINI.

SEI sumara conceptos de Inteligencia
Artificial (IA) y nuevas herramientas
a su version de atencién al cliente
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Imagen de un monitor donde se visualiza la circulacion de los camiones de reparto, la ubicacion de los clientes, entre otra informacion.

Se encuentra en
produccién una nueva
herramienta de logistica
y distribucién basada
en la experiencia
recolectada del sistema

BigBang e- Jazz

range, proximo a
presentarse en clientes
situados en Argentina,
Chile, Uruguay
y Paraguay.

El, fundada en 1986, probablemente sea

una de las empresas con mayor trayectoria
de Argentina en el desarrollo de software para
la gestion y distribucion de gases industriales
y gas licuado de petrdleo (GLP) envasado.
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Recientemente ha comenzado con la produc-
cion de Orange, sumando herramientas de
geo data y geo referenciamiento en toda la
cadena de atencién al cliente y puntos de
venta, similares a las que aplican Mercadoen-
vios, Google Maps, Uber y Waze, entre otras.
La visualizacién en tiempo real, toma de
pedidos, control de logistica, facturacién y
control de stock (tanto en planta como en
distribucion); con este nuevo mddulo, le
permitiran a la envasadora y/o distribuido-
ra un flujo de trabajo mas aqil y eficiente.
Ademads, trabajamos con el concepto de
turnkey contract, donde el consumidor
tiene cierto control sobre la forma que va
tomando la herramienta a medida que
crece, permitiendo mayor control y
seguimiento.

“Aquellos que aun no sean parte de la
cartera de clientes de SEl y estén interesados
en adquirir Orange, tendrén la posibilidad
de obtenerlo de manera independiente al
sistema ERP BigBang e-Jazz. En cambio,
quienes ya cuenten con dicho sistema,

podran integrar Orange in a seamlessly way, es
decir, sin ningun tipo de configuracién o
parametrizacion extra” Explicd Aldo Paladini,
fundador y presidente de la empresa.

Esta nueva versién tiene como objetivo lograr
un sistema mas intuitivo y visual, gestionar la
logistica en un mapa pudiendo observar en
tiempo real la calle, los tiempos de entrega,
cudl es el stock dentro del vehiculo y también
si es posible afadir un nuevo pedido que no
estaba previsto.

Ademas, produce estadisticas de lo menciona-
do para la futura toma de decisiones.

BigBang e-Jazz contempla actualmente entre
seis mil y diez mil operaciones diarias online, y
aproximadamente cuatrocientas mil facturas
mensuales, soporte consolidado tras varios
anos de trabajo operando en distintas empre-
sas de latinoamérica.

"Decidimos  nutrirnos de innovaciones
tecnoldgicas, en busqueda de enfocarnos
nuevamente en lo mds importante, la efectivi-
dad y la simpleza." Concluy6é Nahuel Paladini,
socio y project manager.
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I EN SAN JUAN, YA COMPITE CON EL GNC.

GLPA, una buena noticia
en estos quince anos

Fn 2007 se abri6 la
primera estacién, y la

regién del NEA hizo

punta en la utilizacién
como alternativa a las

naftas.

n el 2003 la Resoluciéon N° 131 de la

Secretaria de la Nacion daba las
condiciones para la apertura y el desarrollo
del negocio del GLP Automotor (GLPA). A lo
largo de estas primeras cien ediciones de la
revista Expansion, se vio crecer al sector de
manera pujante, y un caso de éxito de ese
concepto que circula en la industria que es
diversificar el uso del GLP por afuera de
garrafas o tanques a granel.
Cuatro anos después de la Resolucion, se
abria la primera estacion de servicio en
Resistencia, Chaco. Hoy el panorama dice
que hay seis estaciones de despacho de
GLPA y més de 6500 vehiculos convertidos.

El sector

Con subas y bajas, el sector no dejé de
crecer. La empresa lider es Sifer Gas que
cuenta con cinco estaciones de despacho
de GLPA, de las cuales cuatro son propias y
una abierta bajo el sistema de franquicia en
la provincia de San Juan. A su vez Sifer Gas
provee a través de sus talleres de conver-
sion, los equipos de ultima generacion que
son importados.

La otra empresa que esta en el negocio, es
Salustri qué tiene la estacion de despacho
de GLPA en Misiones.

De esta forma la region del NEA, Corrientes,
Chaco, Misiones y Formosa tienen un aceita-
do circuito de abastecimiento.

El desafio que se tiene para adelante es
cémo el GLPA se afianza no solo en los
lugares donde el gas natural, y por
consiguiente el GNC, no tiene presencia,
sino donde compite con naftas y GNC y
puede seguir creciendo por sus ventajas de
autonomia, tecnologia y precio.

En el mundo

El GLPA es el combustible alternativo a las
naftas que mas se usa en el mundo: 27
millones de vehiculos convertidos, los
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El GLPA, una alternativa que crecid y ya compite
con el GNC en la provincia de San Juan.

cuales se abastecen a través de 67.000
estaciones de servicio.

En América latina, los autos propulsados a GLP
lo incorporaron mayoritariamente los taxis y la
flota de vehiculos ligeros o carga, siendo los
paises con mayor conversiéon Peru y México.
Segun un estudio del Banco Mundial, el 83%
del GLPA se consume en paises deficitarios
en GLP, pues resulta mas conveniente
importar y consumir GLP que gasolina o
diésel por sus costos de importacion.

VCI‘ Cl dCSElI‘I‘OHO | POR EL INGENIERO NORBERTO OSSO.

n mi paso por la Direcciéon Nacional de

GLP, dependiente de la Secretaria de
Energia, me recomendaron la organiza-
cién y la creacion de una normativa
técnica y administrativa que permitiera
el uso del GLP en auténomotores. Fue un
desafio porque nuestro pais estaba
prohibido su uso. Una vez realizado el
proyecto, la resolucién y el decreto, se
permitié la habilitacion para su uso, con
alcance nacional. Esto se logré después
de superar los paradigmas de los detrac-

tores y del desconocimientos en general.

El GLPA se logré imponer como combus-

tible alternativo en las provincias del
NEA, y también con la instalacion de una
estacién dual en la provincia de San Juan.
Hay que resaltar que en el pais se aplica
la misma tecnologia que en cualquier
nacién del mundo.

Si bien no crecio a nivel, el GLPA tiene un
crecimiento positivo. Esto es un desafio
competitivo a futuro. Es por ello, y es mi
opinién, en los préximos anos y teniendo
en cuenta la mayor produccién de GLP,
debido a la actividad hidrocarburifera en
Vaca Muerta, seria positivo favorecer el uso
del GLP, implementando corredores viales
con estaciones de servicios y los centros de

conversion en todo el pais.

De esta forma se tendra acceso a un
carburante disponible y amigable con
el medio ambiente, consolidando con
ello la inclusién del GLP dentro de la

matriz energética.

Reforzando este concepto, debemos
recordar, como fortaleza, la practicidad
de almacenaje y transporte que tiene
el GLP, pues no necesita de gasoducto
desde los centros de produccién a las
estaciones de recarga. Y desde la
6ptica del usuario, la autonomia de
recarga versus distancia transitada por
el vehiculo convertido.
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